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Kompetent. Professionell. Kundenorientiert.

Wir konnten 2017 bereits in den ersten sieben
Monaten viele anspruchsvolle Projekte umset-
zen. Doch Auftraggebern Qualitdt und Preis zu
vermitteln, wird zunehmend schwieriger. Oft
tauscht ein giinstiger Preis oder ein eingehalte-
nes Budget. Gerade bei 6ffentlichen Auftragge-
bern stellten wir Schwéchen in der Umsetzung
von § 15 ,Aufklarung des Angebotsinhaltes”
und § 16 ,,Priifung und Wertung der Angebote
der Vergabe-/Vertragsordnung fiir Bauleis-
tungen (VOB) fest. So gab es spéter mit dem
wirtschaftlich giinstigsten Bieter oft Probleme
in der Ausfithrung: Bauablaufbehinderungen,
erhohte Kosten und Zeitverzogerungen. Hier
ist die Architektenschaft gefordert, sich noch
starker mit der VOB zu beschaftigen.

Ein herausragendes Beispiel fiir eine hoch-
qualitative Umsetzung: der neue Ladenbau
des OPTIK NILL Sehberatungzentrums und
der HORBAR im Gesundheitszentrum Més-

Der Horakustik-Bereich der HORBAR in Méssingen.

singen. Hier konnte ZEEB erneut mit Qualitét,
professionellem Handwerk und guter Zeitpla-
nung Uberzeugen. Gerade die Présentation
der Brillen in mafBgeschneiderten Halterun-
gen erforderte eine hochprézise Vorarbeit und
Durchfithrung. Lesen Sie auf Seite 2 und 3, wie
wir die Bereiche Sehberatung und Horakustik
optimal unter einem Dach vereinen konnten.
Zudem haben wir unsere Kompetenzen erwei-
tert: ZEEB ist seit Mérz 2017 Systempartner
der Firma PRIORIT. So koénnen wir kinftig
auch kundenindividuelle Brandschutzsysteme
bieten. Mehr erfahren Sie auf Seite 4.

Viel Spal3 bei der Lektiire wiinscht
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Joachim Zeeb



Sehberatung und Hoérakustik unter einem Dach

Das neue Projekt von OPTIK NILL und HORBAR
in Mdssingen spiegelt einen ungewéhnlichen
Ladenbau nach MafB wider. Auf einer Ebene
vereinen die neu gestalteten Verkaufsrdume
zwei Bereiche in einer perfekten Symbiose:
die Sehberatung und die Hérakustik. Bei der
Neugestaltung wurde Wert auf Stil und ausge-
suchte Materialien gelegt. Die Firma ZEEB hat
das komplexe Farb- und Raumkonzept fiir die
Verkaufsflache des Ladengeschéfts, die Hor-
akustikrdume und Werkstatteinrichtungen des

Flagstores von Nill erfolgreich umgesetzt.

Beim Betreten des Traditionsunternehmens
OPTIK NILL fallt der Blick gleich auf das Herz-
stick — die zentrale Verkaufswand, die sich
grofBflachig durch den Raum schléngelt. Sie
ist fir die Présentation des Brillensortiments

Vielseitig: Verkaufs-/Beratungstische mit Sitzmdglichkeit.

vorgesehen. , Die geschwungene Wand, die als
Relief gestaltet ist, stellte mit ihrem System
aus Vor- und Rickspriingen eine groB3e Her-
ausforderung dar. Wir hatten einen langen Ent-
wurfsprozess. Mit Recht, denn das Ergebnis ist
sehr gelungen®, so Architekt Norbert Kazmaier
vom Biiro Kiltz Kazmaier Architekten aus
Kirchheim unter Teck.

Die Ladenarchitektur fult auf einer innovati-
ven Idee der Neugestaltung, die die Bereiche
Optik und Horakustik zusammenbringt. ,,Wir
wollten unser partnerschaftliches Prinzip
leben. Daher suchten wir Licht- und Schallwel-
len in ein stimmiges Bild zu setzen®, so Nadine
Nill, Designerin und Projektleiterin von OPTIK
NILL. Die ,Welle“ stellt den Bezug zu Licht und
Schall her und wurde als geschwungene, weif3
lackierte Verkaufswand mit einer Wandab-
wicklung von 29,6 1fm umgesetzt. Das Beson-
dere: Die vier eingebetteten Ebenen schaffen
Nischen, um Brillen aufzubewahren. ,Sehr
gefordert haben uns die konkaven und kon-
vexen Rundungen der Reliefwand. Innerhalb
der Rundungen mit einem Radius von 1,9 m
sind auf vier Ebenen Mobel integriert — unter
anderem Sideboards mit Schubkisten“, so
Steffen GaBner, Projektleiter bei ZEEB. Die
organisch geformte Welle empfangt den
Kunden, leitet durch den Raum vom Eingang
bis zum hinteren Bereich und schafft Durch-
gange zu den Werkstédtten, zum Kassen-/
Thekenbereich sowie zum Kinderbereich mit
Brillenabteilung/Pédakustik.

Die Welle markiert den optischen Bereich als
Kontrast zum Akustik-Bereich. Das Farbpaar
Wei3 (Optik) und Schwarz (Akustik) fihrt
diesen auch auf Boden und Decke weiter. Der
Farbdialog setzt sich bei den eingesetzten Ein-
bauten fort: Durchgéngig weif3 lackiert in RAL
9016 sind etwa die hochwertigen MDF-Platten

Kundenfreundlich und &sthetisch: die Kaffeebar.

fir die Ebenen der Welle oder Oberflichen
des Thekenbereichs. Im Kontrast dazu ist das
Biiromobiliar im Bereich Akustik mit anthra-
zitfarbenem Linoleum belegt.

Aufgabe war, den Fokus auf die Brillenprésen-
tation zu legen. Dazu wurde eine mafgeschnei-
derte Brillenhalterung entwickelt, die von der
Firma ZEEB eine hochprézise Vorarbeit und
Durchfiithrung erforderte: Die Brillen sollten
leicht auf- wie abnehmbar und schwebend
auf leicht gepulverten Stahlstdben gelagert
sein. Fir die Experten von ZEEB bedeutete
das, rund 600 Brillenhalter jeweils im richtigen
Winkel zu bohren, um optimale Liegepunkte
fur Brillennasenriickenbereich und Ohren-
biigel umzusetzen. ,Uns hat die Leistungs-
fahigkeit der Firma ZEEB iiberzeugt. Dies ist
eine extrem prézise Arbeit, die weit tiber das
MaB8 eines klassischen Ladenbaus hinausgeht*,
restimiert Architekt Kazmaier.
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Verkaufsraume mit Wohlfiihlfaktor

Stil und Wertigkeit sind Leitkriterien fir die
konsequent eingesetzten Materialien: solides,
strapazierfdhiges Eichenholzfurnier, warmes,
wertbestédndiges Linoleum und MDF-Platten
sorgen fiir den Wohlfiihlfaktor. Auf dem exklu-
siv von der Firma ZEEB produzierten Eichen-
tablett kann der Kaffee ohne =zusétzliche
Untertasse sicher und funktional zum Kunden
transportiert werden. ,Die Firma ZEEB war
hoch engagiert und tberaus offen dafiir, mit
uns neue Wege zu gehen. Mit dem Ergebnis
sind wir sehr zufrieden®, lobt Nadine Nill. ,Wir
haben das Ganze im Blick: Logistik, Werkstatt
und Abwicklung. Wir sind stolz auf das Projekt
und das Geleistete, sagt Joachim Zeeb.“ M

Im Detail

.Nach intensiver Planung in enger
Zusammenarbeit mit dem Architekten
und der Bauherrschaft haben wir ein
hoch innovatives Projekt umgesetzt.”

Details der Verkaufswand:

- 156 Schubkasten

- 667 Brillenhalter

- 63 gebogene Platten inkl. Acryl-Glas
- 29,7 lfm Verkaufswand

Steffen GaBner,
Projektleiter
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Die Brille im Mittelpunkt: Die geschwungene Verkaufswand prasentiert das Brillensortiment auf 667 Platzen.



Alles aus einer Hand

Kompetenzen erweitern: Seit Marz 2017 ist
ZEEB Innenausbau Systempartner der PRIO-
RIT AG. Damit baut das Stuttgarter Familien-
unternehmen sein Angebot aus — und kann zum
kompetenten Innenausbau kiinftig direkt das

passende Brandschutzsystem liefern.

Baulicher Brandschutz ist ein fester Bestandteil
bei der Planung von Geb&uden. Neben zahlrei-
chen Vorschriften und Verordnungen gilt es,
dabei die Themen Architektur, Optik, Funktio-
nalitat und Nachhaltigkeit zu berticksichtigen.
Mit der PRIORIT AG hat ZEEB Innenausbau
einen duBlerst fachkundigen Partner fiir diese
Herausforderungen gewonnen.

Fir ein Projekt in Freiburg waren Schachttiiren
und -abschliisse gefragt. Ein Fabrikat war nicht
vorgegeben. ,Wir haben uns wegen des guten
Preis-Leistungs-Verhaltnisses fiir die PRIORIT
AG entschieden®, erklart ZEEB-Geschéftsfiih-
rer Joachim Zeeb. Die Partnerschaft folgte auf
das gemeinsam erfolgreich realisierte Projekt:
Im Februar 2017 nahmen die ZEEB-Projekt-
leiter Steffen GaBner und Alexander Klein an
einer Systempartnerschulung teil und lieBen
sich zur Montage, Abnahme, Priifung und
Wartung des PRIORIT-Brandschutz-Baukas-
tensystems ,,System 42 zertifizieren.

Die PRIORIT-Losung punktet dabei durch
Funktionalitdt und Design — egal ob Abschot-
tungen, Feuerschutzabschliisse oder feuer-
widerstandsfahige Bauteile mit dekorativen
Oberflachen aus Metall, Holz oder Kunststoff.
Besonders praktisch: Das Baukastensystem
bietet nichtbrennbare Sicherheit und Flexibili-
tét im baulichen Brandschutz — und lésst sich
kundenindividuell kombinieren. Alle Bauteile
harmonieren in Farbe, Form und Funktion. So
ergibt sich ein stimmiges Gesamtbild.

Grundkompanenten im System &2
A PRIODEN W - Plattenbustill 47 mem mit dekaratives Dberfliche \q
B PRIGWALL - W tom &2 m \

C PRIODOCR F5A - Fo tatliren&; b

D PRIODOOR ETX - F st erach 2 \

E PRIODOOR ETX ROA - Ear giklappen &2 mm |

F PRIOCEIL - Deckemrystem 47 5

Tubuhirknmpananten i System &2 N
1k
2

,Architekten, Planer und Bauherren erhalten
damit kompetenten Innenausbau — direkt aus
einer Hand", fasst der Geschaftsfiihrer zusam-
men. Beim Einbau des Systems werden die
ZEEB-Experten Gafner und Klein zusatzlich
von erfahrenen PRIORIT-Mitarbeitern unter-
stiitzt. ,Unsere Kunden konnen sich darauf
verlassen, dass wir alle Feinheiten genau im
Blick haben®, so Zeeb. Auch in puncto Nach-
haltigkeit: Viele PRIORIT-Produkte sind fir
eine Zertifizierung im Bereich Green Buil-
ding nach LEED (Leadership in Energy and
Environmental Design) und DGNB (Deutsche
Gesellschaft fiir Nachhaltiges Bauen) dekla-
riert. Broschiren zu allen Produkten der
Firma PRIORIT gibt es zum Download unter
www.priorit.de.
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Portréts von Joachim Zeeb und Steffen GaBner:
Thomas Horner

Abbildungen vom Innenausbau der OPTIK NILL
GmbH in Méssingen: Kiltz Kazmaier Architekten
Grafik .System 42“: PRIORIT AG

Fordern Sie uns!
Rufen Sie an, wir beraten Sie gerne.

Oder gewinnen Sie auf unserer Web-
site Einblicke in unsere kiirzlich fertig
gestellten Projekte:

- Neubau Verwaltungszentrum
Uni Freiburg
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